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ANALISIS EN DO MENOR

La industria vasca
debe seguir escalando,
también en Salud

Vicky Lépez

Un valor en alza

1 sector de las biociencias y de la biotecno-

logia en el Pais Vasco esta creciendo de

manera importante en los tltimos afnos to-
mando relevancia y sumando puntos al PIB. Em-
presas del calibre de VIVEBiotech, Oncomatryx,
Ulma Medical Technologies, AJL Ophthalmic,
Osteophenics, TAAV, Litek Pharma, Naru Te-
chnologies y un largo etcétera son ejemplo de
ello, asi como de la atraccién que representan
para la inversién, como en el caso de Viralgen
de Createch Medical, o Syngoi, entre otras.

Que duda cabe que la necesidad de capital y
el largo plazo que se le atribuye a cualquier pro-
yecto biosanitario tiende a retraer la iniciativa
emprendedora, focalizando el desarrollo del sec-
tor y la creacién de empresas en el ambito del
intraemprendimiento y fomentando la entrada
de fondos de inversién y capital extranjero. No
es un efecto negativo, en si mismo. Aunque da
qua pensar y devuelve las, cada vez mas nume-
rosas, voces que llaman la atencién sobre la pér-
dida de arraigo empresarial e industrial, una
tendencia al alza y uno de los grandes desafios
del futuro.

Con todo, el sector representa una gran
apuesta y constituye un nuevo valor para el te-
rritorio en un momento en el que la biotecnolo-
gia, la salud y la fabricacién de farmacos criti-
cos estan empezando a considerarse activos es-
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tratégicos en Europa, y la proyeccién de creci-
miento que se le atribuye a la bioeconomia eu-
ropea ronda los 100.000 millones de euros en
2030, segun datos de la Comisiéon Europea.

Proyeccién del sector Salud en la CAPV

En este nuevo ecosistema, la industria vasca ya
esta tomando posiciones. Un reciente informe
elaborado por la SPRI sobre la dimensién global
del sector de la salud en la CAPV arroja cifras
que invitan a elevar las apuestas por esta indus-
tria. Asi, en el dltimo ano, el peso del sector al-
canzdé una facturacién superior a los 9.400 mi-
llones de euros, lo que representa aproximada-
mente el 10% del PIB. Emplea a mas de 62.000
personas y agrupa a un total de 415 empresas
cuya actividad estd relacionada con el sector. Es-
tos datos hacen referencia a la dimensién global
que incluye servicios asistenciales, distribucién
e industria. Solo en industria son 323 las empre-
sas que trabajan en el ambito de la salud, a las
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que se le atribuye una facturacién de 1.131 mi-
llones de euros y 5.582 empleados.

En la CAPV, la trascendencia que esta adqui-
riendo este sector se deja entrever en el dimen-
sionamiento del propio clister que lo represen-
ta desde hace ya 15 anos. En estos afnos, Basque
Health Cluster ha pasado de defender los inte-
reses de 14 organizaciones, a un total de 132
asociados entre los que incluyen grandes com-
paiiias, pymes, startups, centros tecnolégicos,
universidades, formacién profesional e institu-
tos de investigacion sanitaria.

Con motivo de su 15° aniversario, BHC orga-
nizé una jornada sobre el futuro del ecosistema
sanitario vasco cuya conclusion fue determinan-
te: la industria vasca debe continuar escalando,
y compitiendo, también en Salud. Y en esta mi-
sién, de nuevo, es necesario establecer alianzas
entre grandes y pequefas, para traccionar y
acercar al mercado, pero también flexibilizar la
normativa, para conservar nuestros unicornios.
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Dirigido a profesionales del ambi-
to tecnoldgico y de los recursos hu-
manos, este libro ofrece una visién
fundamentada sobre los desafios y
oportunidades del futuro del em-
pleo. A través de un enfoque rigu-
roso, combina el potencial de la in-
teligencia articificial con el anélisis
critico de sus autores.

Esta obra ofrece una estrategia pro-
bada para ser capaces de producir
una gran cantidad de ideas y
aprender cudles valen realmente la
pena y cudles no. Ofrece una meto-
dologia para llegar a ideas brillan-
te que lleven a solucionar proble-
mas existentes o a innovar en cual-
quier ambito de la empresa.

El manual profundiza en la gestién
profesional de las relaciones comer-
ciales. Trata temas psicolégicos y
ahonda en aspectos de liderazgo y
diseno de estrategias comerciales.
Se explican conceptos imprescindi-
bles como la gestién del fondo de
maniobra y el neuromarketing apli-
cado a la comercializacién.

La contratacién mercantil interna-
cional estd adquiriendo cada dia
mayor relevancia. En ese contexto,
este libro constituye una herra-
mienta de trabajo util y practica,
adaptada a la nueva realidad a la
que las empresas se enfrentan y
permite a los profesionales a iden-
tificar los riesgos inherentes.
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